	
	
	


STRATEGIA INWESTYCYJNA
 FUNDUSZU POWIERNICZEGO JEREMIE 

(WZÓR)

Warszawa,    czerwiec 2012 r. 

UWAGA: Zakres i struktura Strategii Inwestycyjnej stanowią minimalny wymóg wobec Wnioskodawcy. Wnioskodawca ma możliwość rozszerzenia informacji zawartych w Strategii dodając załączniki, które należy wyszczególnić w punkcie 8.
Minimalny zakres informacji, jaki musi znaleźć się w Strategii Inwestycyjnej został określony w art. 43 ust. 2. Rozporządzenia Komisji (WE) nr 1828/2006 z dnia 8 grudnia 2006 r. ustanawiające szczegółowe zasady wykonania rozporządzenia Rady (WE) nr 1083/2006 ustanawiającego przepisy ogólne dotyczące Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Społecznego oraz Funduszu Spójności oraz rozporządzenia (WE) nr 1080/2006 Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego ze zm. Beneficjent jest zobowiązany bezwzględnie do zachowania tego katalogu.
1. Wnioskodawca

	1.1. Podstawowe informacje dotyczące wnioskodawcy

	1. Pełna nazwa
	

	2. Numer NIP
	

	3. Numer KRS
	

	4. Adres siedziby
	

	5. Status prawny Wnioskodawcy
	

	6. Udziałowcy/akcjonariusze (% udziałów/akcji)
	

	7. Struktura organizacyjna
	

	8. Posiadane oddziały
	


	1.2. Podstawowe informacje dotyczące sytuacji finansowej wnioskodawcy 

	rok
	2009
	2010
	2011

	Rachunek zysków i strat (w tys. zł)

	1. Przychody z tytułu odsetek
	
	
	

	2. Wynik z tytułu odsetek
	
	
	

	3. Przychody z tytułu opłat i prowizji
	
	
	

	4. Wynik z tytułu opłat i prowizji 
	
	
	

	5. Wynik operacji finansowych
	
	
	

	6. Wynik działalności operacyjnej
	
	
	

	7. Zysk brutto
	
	
	

	8. Zysk netto 
	
	
	

	Bilans (w tys. zł)

	9. Aktywa razem
	
	
	

	10. Zobowiązania wobec Banku Centralnego
	
	
	

	11. Zobowiązania wobec sektora finansowego
	
	
	

	12. Zobowiązania wobec sektora niefinansowego
	
	
	

	13. Kapitał podstawowy
	
	
	

	14. Kapitał zapasowy 
	
	
	


	Rachunek przepływów pieniężnych (w tys. zł)

	15. Przepływy pieniężne z działalności operacyjnej 
	
	
	

	16. Przepływy pieniężne z działalności inwestycyjnej 
	
	
	

	17. Przepływy pieniężne z działalności finansowej 
	
	
	

	18. Przepływy pieniężne netto razem
	
	
	

	19. Środki pieniężne na koniec roku 
	
	
	

	Wskaźniki efektywności działania

	20. ROE
	
	
	

	21. ROA
	
	
	

	22. CIR (wskaźnik kosztów działania i amortyzacji do wyniku z działalności) 
	
	
	

	23. Wskaźnik pokrycia kosztów działania dochodami z prowizji 
	
	
	

	24. Współczynnik wypłacalności (%)
	
	
	

	Wybrane dane dotyczące płynności (w tys. zł)

	25. Należności od podmiotów niefinansowych 
	
	
	

	26. Należności od podmiotów finansowych 
	
	
	

	27. Należności od instytucji rządowych i samorządowych 
	
	
	

	28. Zobowiązania wobec podmiotów niefinansowych (bez odsetek)
	
	
	

	29. Zobowiązania wobec podmiotów finansowych
	
	
	

	30. Zobowiązania wobec instytucji rządowych i samorządowych 
	
	
	


2. Podstawowe założenia Strategii Inwestycyjnej. 

	

	Należy opisać podstawowe założenia na których oparta jest Strategia Inwestycyjna. 


3. Potencjał wnioskodawcy 
	3.1. Struktura organizacyjna

	Należy opisać strukturę organizacyjną funkcjonowania Funduszu Powierniczego, w szczególności zasoby osobowe, organizacyjne i techniczne planowane przez Wnioskodawcę na rzecz Funduszu Powierniczego


	3.2. Kwalifikacje personelu

	Należy wskazać planowaną liczbę osób wyznaczonych do zarządzania Funduszem Powierniczym oraz  scharakteryzować stanowiska pracy związane z zarządzaniem środkami Funduszu Powierniczego oraz profil zawodowy i kwalifikacje pracowników zaangażowanych w działanie Funduszu Powierniczego. 




	3.3. Zasady i procedury funkcjonowania Funduszu Powierniczego oraz zarządzanie ryzykiem 

	Należy opisać zasady i procedury funkcjonowania Funduszu Powierniczego z punktu widzenia przestrzegania krajowych i wspólnotowych wymogów związanych z wykorzystaniem środków Funduszy Strukturalnych UE.  Należy opisać mechanizmy pozwalające na odpowiednio wczesne wykrywanie zagrożeń dla prawidłowego i efektywnego funkcjonowania FP i pośredników  finansowych ( procedury w zakresie kontroli wewnętrznej, audytu, zarządzanie ryzykiem środków pochodzących z Unii Europejskie wraz z doświadczeniem wnioskodawcy w tym obszarze. 


4. Doświadczenie Wnioskodawcy
	 4.1 Działania na rynku usług finansowych z zakresie wsparcia sektora MŚP w Polsce

	

	Należy wpisać długość działalności na rynku usług finansowych w zakresie wspierania sektora MŚP w Polsce wraz z krótkim opisem tej działalności.


	4.2 Współpraca przy wdrażaniu instrumentów inżynierii finansowej w ramach funduszy Unii Europejskiej

	Należy podać czas trwania, nazwy partnerów oraz wielkość instrumentów inżynierii finansowej wdrażanych w ramach funduszy Unii Europejskiej. Należy również krótko opisać na czym polegało wdrażaniem instrumentów i jaki jest skutek. 


	4.3 Wprowadzenie produktów finansowych* z udziałem środków Unii Europejskiej zaproponowanych w Strategii Inwestycyjnej. 
* Przez produkt finansowy rozumie się produkty główne typu reporęczenie, poręczenie portfelowe, pożyczkę udzielane ze środków Unii Europejskiej


	Należy opisać doświadczenie przy wdrażaniu instrumentów opisanych w Strategii Inwestycyjnej. Przez produkt finansowy rozumie się główne typ produktów, tj. reporęczenia, poręczenia, itp., tak aby wszystkie opisane produkty charakteryzowała zasadnicza różnica (wykluczone jest różnicowanie produktów ze względu na tempo ich wdrażania).  


5. Wnioski wynikające z oceny luki finansowej istniejącej pomiędzy ofertą Instrumentów Inżynierii Finansowej a zapotrzebowaniem na nią wśród MŚP w Województwie Mazowieckim.
	Na podstawie własnych analiz i doświadczeń należy przedstawić wnioski wynikające z oceny luki finansowej istniejącej pomiędzy ofertą Instrumentów Inżynierii Finansowej a zapotrzebowaniem na nią wśród MŚP. Przedstawione dane muszą odnosić się do aktualnie występującej sytuacji gospodarczej w Województwie Mazowieckim.


6. Portfel inwestycyjny FP
	6.1. Planowana struktura portfela produktów finansowych oferowanych w ramach Funduszu Powierniczego

	Nazwa produktu
	Uzasadnienie
	Wielkość alokacji przewidziana na dany produkt (PLN)
	Okres wdrożenia

(rok-rok)

	Liczbę wierszy można kopiować dostosowując do liczby planowanych produktów 
	Każdy produkt należy uzasadnić w świetle zidentyfikowanej luki finansowej i bieżącej sytuacji społeczno-gospodarczej województwa. 
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Jeśli wnioskodawca uzna za zasadne, należy opisać także określenie momentu osiągnięcia tej struktury, etapy pośrednie, warianty rozwoju sytuacji w zależności od stanu otoczenia gospodarczego


	6.2. Planowana struktura portfela produktów finansowych w latach

	Nazwa produktu
	2012
	2013
	2014
	2015
	po 2015
	SUMA

	
	PLN
	%
	PLN
	%
	PLN
	%
	PLN
	%
	PLN
	%
	PLN
	%

	Liczbę wierszy można kopiować dostosowując do liczby planowanych produktów.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	6.3. Stopień przygotowania produktu

	Nazwa produktu
	Obecny stopień przygotowania produktu.

	Liczbę wierszy można kopiować dostosowując do liczby planowanych produktów.
	Informacja powinna zawierać określenie stanu gotowości projektu do wdrożenia (np. produkt w przygotowaniu, produkt gotowy do wdrożenia, produkt planowany do wdrożenia). W przypadku projektów nie gotowych (to znaczy takich dla których wdrożenie jest zależne od innych czynników niż przekazanie środków finansowych) należy zamieścić również informację kiedy dany produkt będzie możliwy do wdrożenia oraz jakie działania zostały dotychczas podjęte i jakie pozostały do podjęcia.

	
	


	6.4. Zasady selekcji Pośredników Finansowych w ramach planowanych produktów finansowych

	Nazwa produktu
	Zasady selekcji Pośredników Finansowych

	Liczbę wierszy można kopiować dostosowując do liczby planowanych produktów
	Należy opisać zasady (kryteria) selekcji Pośredników Finansowych.

	
	


	6.5. Zarządzanie wolnymi środkami Funduszu Powierniczego

	Należy opisać sposób zarządzania wolnymi (niewypłaconymi) środkami Funduszu Powierniczego, charakteryzując instrumenty finansowe w jakie wnioskodawca będzie lokował nadwyżki środków wraz z dopuszczalnym poziomem ryzyka.


	6.6. Proponowany profil wspieranych MŚP w ramach Funduszu Powierniczego

	Nazwa produktu
	Charakterystyka klienta
	Kryteria
zasady i warunki finansowania;

	Liczbę wierszy można kopiować dostosowując do liczby planowanych produktów
	Należy opisać grupę docelową / klienta każdego z proponowanych produktów
	Należy przedstawić kryteria, zasady i warunki finansowania  ostatecznych beneficjentów, jakie będą  preferowane podczas wyboru pośredników finansowych

	
	
	


	6.7. Polityka wychodzenia Funduszu Powierniczego z Instrumentów Inżynierii Finansowej

	Nazwa produktu
	Sposób wyjścia

	Liczbę wierszy można kopiować dostosowując do liczby planowanych produktów
	Należy umieścić informację nt. przepisów dotyczących likwidacji instrumentu inżynierii finansowej, w tym

ponownego wykorzystania środków zwróconych do instrumentu inżynierii finansowej w następstwie inwestycji lub nadwyżek pozostałych po wykorzystaniu wszystkich gwarancji przypisanych do wkładu z programu operacyjnego. Opis polityki musi uwzględniać zapisy strategii wyjścia zawarte we wzorze umowy o dofinansowanie.

	
	


	6.8. Inne istotne informacje na temat portfela produktów finansowych 

	Należy podać inne informacje na temat planowanej w ramach Funduszu Powierniczego struktury portfela produktów finansowych, które Wnioskodawca uważa za istotne dla Projektu. 


	6.9. Polityka w zakresie likwidacji Funduszu Powierniczego 

	Należy opisać propozycję polityki w zakresie likwidacji Funduszu Powierniczego, w tym ponownego wykorzystania środków zwróconych do Funduszu Powierniczego, po wykorzystaniu wkładu z RPO WM, w tym propozycje wnioskodawcy co do wariantów dalszej kontynuacji działalności po 2015r. Opis polityki musi uwzględniać zapisy strategii wyjścia zawarte we wzorze umowy o dofinansowanie.


	6.10. Planowana liczba obrotów środkami Funduszu Powierniczego

	Należy wskazać planowaną liczbę obrotów środkami Funduszu Powierniczego wraz z uzasadnieniem


	6.11. Planowane efekty funkcjonowania Funduszu Powierniczego

	Należy opisać planowane efekty funkcjonowania Funduszu Powierniczego w perspektywie 2015 r. na tle przyjętych celów i wskaźników postępu rzeczowego dla Osi Priorytetowej I RPO WM,


	6.12. Kapitał zewnętrzny

	Należy opisać, czy i w jaki sposób Wnioskodawca planuje pozyskać dodatkowy kapitał do Funduszu Powierniczego lub dodatkowy kapitał  dla równoległego finansowania Instrumentów Inżynierii Finansowej, korzystających ze wsparcia Funduszu Powierniczego.


7. Koszty działania Funduszu Powierniczego 
	7.1. Wysokość kosztów zarządzania Funduszem Powierniczym

	
	Kwalifikowalne podlegające refundacji
	Niekwalifikowalne niepodlegające refundacji
	SUMA

	
	PLN
	%
	PLN
	%
	PLN
	%

	Wydatki poniesione w roku 2012
	0,00
	
	0,00
	
	0,00
	

	Wydatki poniesione w roku 2013
	0,00
	
	0,00
	
	0,00
	

	Wydatki poniesione w roku 2014
	0,00
	
	0,00
	
	0,00
	

	Wydatki poniesione w roku 2015
	0,00
	
	0,00
	
	0,00
	

	Wydatki poniesione w roku 20..
	
	
	
	
	
	


	7.2. Uzasadnienie kosztów zarządzania

	Należy przedstawić uzasadnienie proponowanej struktury kosztów zarządzania w kolejnych latach realizacji Projektu w świetle zaproponowanego w Strategii Inwestycyjnej sposobu funkcjonowania Funduszu Powierniczego



	7.3. Sposób pokrywania kosztów zarządzania

	Należy opisać sposób pokrywania kosztów zarządzania.


8. Informacja i promocja

	8.1. Informacja i promocja 

	Należy opisać planowaną akcję informacyjno-promocyjną oraz doświadczenie w prowadzeniu działań informacyjno – promocyjnych związanych z wydatkowaniem środków pochodzących z Unii Europejskiej, w tym organizacji konferencji, spotkań informacyjnych i szkoleń.




9. Inne informacje na temat Projektu 

	9.1. Inne informacje 

	Należy przedstawić inne uwarunkowania i zasady realizacji Projektu, które Wnioskodawca uznaje za istotne dla jego oceny.


10. Załączniki

	Należy wymienić załączniki do Strategii Inwestycyjnej, jeśli zostaną dołączone. Wiersze można kopiować dostosowując do liczby planowanych załączników
1.

	2.

	3.
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